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Kto sme?

Naším poslaním je podpora startupov so sociálnym dopadom a ekosystému inovácií a  rozvoja 

podnikavosti

Konzultácie & Networking

Pre začínajúce startupy, SMEs a 

neziskový sektor

Vlastná startupová rodina

5 startupov v oblasti zdravotníctva, 

sociálnych služieb a vzdelávania

Projekty vo vzdelávaní

Rozvoj podnikavosti v OVP a medzi 

mladými ľuďmi
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Naše projekty

Ukončené a bežiace projekty

KA210-VET

SEED I.

Akcelerácia vzdelávania v podnikavosti 

so sociálnym dopadom v rámci OVP

KA210-VET

SEED II.

Podnikaví stredoškoláci - cesta k 

zvýšeniu atraktívnosti OVP

KA220-YOU

ENT YOUTH

Podpora podnikavosti mladých ľudí 18–

30 r. zo znevýhodneného prostredia. 7 

partnerov, 7 krajín.

KA210-VET 

PAITool AI

Implementácia AI do vzdelávania v 

MSP. Partner projektu (SK + Malta).

KA210-VET  

SEED III.

Podnikaví pedagógovia – rozvoj 

podnikavosti na stredných 

pedagogických školách
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+ 5 neschválených



Prečo sme sa zapojili do Erasmus+?

Motivácia vstúpiť do programu

“Príležitosť venovať sa tomu, kde to pre iných môže byť nezaujímavé” 

Zdieľanie know-how (ako k problematike pristupujú iné organizácie), vhľad do toho, ako fungujú + rozširovanie 
siete kontaktov

Tvorba potrebných – aj keď “nudných” výstupov (správy, nástroje, metodiky)

Prístup do škôl – program Erasmus+ pomáha otvárať dvere
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Tím Erasmus v I.N.I.

J

Jana Lukáčová

• Príprava žiadostí
• Komunikácia s NA a reporting
• Tím
• Realizácia odborných aktivít 

M

Michal Matúš

• Partnerstvá
• Účtovníctvo
• Disseminácia
• Realizácia odborných aktivít

I/E

Internisti/Externisti

• Čiastkové úlohy v aktivitách
• Disseminácia (kampaň na 

sieťach, eventy)
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Výber a spolupráca so zahraničnými partnermi

Ako sme hľadali partnerov?

Podujatia (konferencie, vzdelávacie programy)
zamerané na rozvoj vzdelávania a podnikavosti –
vrátane projektov Erasmus+

Spoločné hodnoty a vízia – nie len "papierový 
partner"

Spolupráca počas projektu

Virtuálne stretnutia 1× za 2 týždne (Google Meet)
1-2 osobné stretnutia

Zdieľané dokumenty (Google Drive) + Email
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Spoločný harmonogram (+ určenie “kto – čo”)



Plánovanie a realizácia projektov KA210

01 Príprava žiadosti

Jasná logická väzba cieľ → aktivita → výstup

Realistický (flexibilný) časový plán 

02 Kick-off

Detailný harmonogram + rozdelenie zodpovedností

Vyskladanie tímu

03 Realizácia

Pripravené podklady: zmluvy, prezenčné listiny, 

timesheety..

Realizácia aktivít + monitoring harmonogramu a

indikátorov

Komunikácia s NA + finančný manažment

04 Záver a reporting

Priebežné ukladananie podkladov (dokumenty, 

fotodokumentácia)

Záverečné podujatie

Záverečná správa = výstupy projektu + čísla
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Zmluva + partnerská dohoda

Jednoduchosť → 3 aktivity



Finančný manažment projektu

Projektový účet + oddelené stredisko v účtovníctve

Priebežná evidencia úhrad – jednoducho v Exceli

Priebežná kontrola minutej čiastky voči harmonogramu a zostávajúcim úlohám/indikátorom
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Podklady od partnera – aj napriek lump sum

Nejasnosti – komunikovať s NA

Čo nám fungovalo



Realizácia aktivít a výstupov
Konkrétne výstupy projektov: menej je viac (praktická využiteľnosť) + inovatívnosť

SEED I.

Správa: Podnikavosť v rámci OVP

Komplexná analýza stavu rozvoja 
podnikavosti na SK a CZ školách 
vrátane 12 odporúčaní. 

SEED II.

Podcast: Stredisko podnikavého 
výcviku

6-dielny česko-slovenský podcast 
pre pedagógov a manažment škôl 
OVP.

SEED II.

Manuál cesty k podnikavosti

Praktický sprievodca pre vedenie 
škôl, pedagógov a rodičov ako 
zavádzať podnikavosť do škôl.

SEED II.

Pilotné opatrenia na 2 SOŠ

Implementácia konkrétnych "quick-
wins" opatrení na vybraných 
stredných odborných školách.

SEED III.

Mikrointervencie a prekladač 
kompetencií podnikavosti

Nástroje pre stredné pedagogické 
školy na rozvoj kompetencie 
podnikavosti

SEED I. + II. + III.

Platforma podnikavi.sk

Projektová webová stránka ako 
centrálne miesto všetkých výstupov, 
dostupných pre celú odbornú 
komunitu.
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Šírenie informácií a diseminácia výsledkov

Ako sme dostali výsledky k iným

Web podnikavi.sk

Hlavná stránka SEED projektov: 

dostupné všetky výstupy – správy, 

podcast, manuál, aktuality

Sociálne siete

Najmä LinkedIN, menej Instagram

Médiá

Tlačové správy + články v online 

médiách

Networkingové podujatie

50+ účastníkov z ekosystému rozvoja 

podnikavosti a vzdelávania

Erasmus+ Results Platform

Registrácia výstupov pre európsku 

komunitu

Newsletter a email

Priame oslovenie 200+ organizácií v 

oblasti vzdelávania
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Dopad projektu
Ako meriame úspech a či sme splnili ciele

2

pilotné školy
SEED II.

6

dielov
podcastu

50+

účastníkov
každého networkingu

200+

oslovených
organizácií

Počet

zapojených škôl, žiakov, pedagógov, účastníkov

výstupov (podcast, manuál, správa..)

zasiahnutých ľudí kampaňou (email, sociálne 
siete)

spokojných účastníkov (dotazník po podujatí)

Kvalita a rezonovanie

Rozhovory počas osobných stretnutí a eventov

Spätná väzba z kampane

Externé posúdenie výstupov odborníkmi
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Tipy na záver
Čo by sme povedali sami sebe pred začiatkom prvého projektu

01
Choď do toho s partnerom, ktorého poznáš alebo 

máš na neho odporúčanie od niekoho, koho poznáš

– “papierový partner ťa spomalí, nie veci uľahčí.”

02 Konzultuj s NA, neboj sa pýtať. Buď dôveryhodným 

partnerom.

03 Dokumentuj všetko od prvého dňa. Fotky, prezenčky, 

timesheety – o to jednoduchšie to bude na záver
04

Menej je viac. Lepší je jeden kvalitný výstup, ktorý 

prinesie iným skutočnú hodnotu ako päť šúflíkových, 

len kvôli tomu aby boli.

05 Diseminuj priebežne, nielen na konci 06 Erasmus+ nemusí byť len jeden grant – ale podpora

na ceste k väčším zmenám. 
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janka@impactnation.institute   |   www.impactnation.institute, www.podnikavi.sk |   LinkedIn: Jana Lukáčová

http://www.impactnation.institute/
http://www.podnikavi.sk/

	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13

